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1  ПАСПОРТ КОМПЛЕКТА ОЦЕНОЧНОЙ ДОКУМЕНТАЦИИ 
1.1 Оценочные средства предназначены для оценки результатов 

освоения дисциплины «Основы предпринимательской деятельности, открытие 
собственного дела». 

Формой промежуточной аттестации по дисциплине является 
дифференцированный зачет с оценкой по системе «удовлетворительно, 
хорошо, отлично».  

Оценочные материалы разработаны на основании: 
− образовательной программы по специальности 38.02.03 

Операционная деятельность в логистике; 
− рабочей программы дисциплины «Основы предпринимательской 

деятельности, открытие собственного дела». 

1.2. Требования к результатам освоения дисциплины 
«Моделирование логистических систем» 

Результатом освоения дисциплины являются знания и умения, а также 
общие и профессиональные компетенции: 

 
Код ОК Умения Знания 
ОК 01 
ОК 03 
ОК 04 
ОК 05 
ОК 09 

− определять актуальность 
нормативно–правовой документации в 
профессиональной  деятельности  для 

ведения предпринимательской 
деятельности; 

− применять современную научную 
профессиональную терминологию в 
сфере предпринимательства; 

− определять и выстраивать 
траектории профессионального 
развития и самообразования; 

− выявлять достоинства и 
недостатки коммерческой идеи; 

− презентовать идеи открытия 
собственного дела в профессиональной 
деятельности; 

− оформлять бизнес–план; 
− рассчитывать размеры выплат 

по процентным ставкам кредитования; 
− определять инвестиционную 

привлекательность коммерческих идей в
  рамках профессиональной 
деятельности; 

− презентовать бизнес–идею; 
− выявлять сильные и слабые 

стороны бизнес–идеи; 
− грамотно проводить 

презентацию идеи открытия 
собственного дела в 

области профессиональной 
деятельности. 

− содержание актуальной 
нормативно правовой документации в 
сфере предпринимательства; 

− современная научная и 
профессиональная терминология 

− возможные  траектории 
профессионального развития и 
самообразования в  сфере 
предпринимательской деятельности; 

− основы предпринимательской 
деят расчеты в сферах 
предпринимательской деятельности и 
ельности; 

− правила разработки бизнес–
планов; 

− порядок выстраивания 
презентации; 

− кредитные банковские продукты 
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2  ТЕКУЩИЙ КОНТРОЛЬ 

 
Текущий контроль проводится на практических занятиях и включает в 

себя оценку знаний и умений, компетенций обучающихся. 
Формы проведения текущего контроля: 
1 устный опрос, письменный опрос (может быть проведен в форме 

тестирования); 
2 выполнение практических работ при проведении практических занятий; 
3 внеаудиторная самостоятельная работа, в том числе сообщение по теме 

или реферативное задание, или исследовательское задание, 
предусматривающее создание и защиту электронной презентации по теме, и 
т.п. 

 
3  ПРОМЕЖУТОЧНАЯ АТТЕСТАЦИЯ 

3.1 Оценочные материалы для подготовки к дифференцированному 
зачету: оценка освоения дисциплины предусматривает проведение 
дифференцированного 

зачета. 
В результате изучения учебной дисциплины студент 

должен 
Задания для проверки 

Уметь: Номер практического 
задания 

У1. Определять актуальность нормативно–
правовой 

документации в профессиональной деятельности для 
ведения предпринимательской деятельности 

 
1, 2, 14, 16 

У2. Применять современную научную профессиональную 
терминологию в сфере предпринимательства - определять 

приемлемые границы производства 

 
10, 25 

У3.Определять  и  выстраивать  траектории  
профессионального 

развития и самообразования 

19, 24, 25 

У4. Выявлять достоинства и недостатки коммерческой идеи 13 
У5. Презентовать идеи открытия собственного дела в 
профессиональной деятельности 

8, 22 

У6. Оформлять бизнес–план 15, 17, 20, 21 
У7. Рассчитывать размеры выплат по процентным 

ставкам кредитования 9 
У8. Определять инвестиционную привлекательность 

коммерческих идей в рамках профессиональной деятельности 3, 4 

У9. Презентовать бизнес–идею 12, 18, 23 
У10. Выявлять сильные и слабые стороны бизнес–идеи, 

бизнеса 
5, 6, 11 

У11. Грамотно проводить презентацию идеи открытия 
собственного дела в области профессиональной 
деятельности 

 
7, 22, 23 



6  

осуществлять основные финансовые операции 

Знать: Номер вопроса 
З1.  Содержание  нормативно-правовой  документации  в  

сфере 
предпринимательства 

2, 3, 22 

З2. Современную научную и профессиональную 
терминологию 

9, 14, 18, 19 

З3. Возможные траектории профессионального развития и 
самообразования в сфере предпринимательской деятельности 20, 21, 26 

З4 Основы предпринимательской деятельности 1, 2, 3, 4, 23, 24, 25 
З5. Правила разработки бизнес–планов 6, 7, 8, 10, 11, 12, 13 
З 6 Порядок выстраивания презентации 5, 26, 27 
З7кредитные банковские продукты 15, 16, 17 

 
ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ВОПРОСЫ 
 
1. Понятие предпринимательской деятельности и предприниматель.  
2. Виды предпринимательской деятельности. 
3. Политика и инструменты поддержки малого и среднего 

предпринимательства в РФ. 
4. Организационно-правовые формы предпринимательской 

деятельности. 
5. Бизнес-идея предпринимателя: понятие, сущность и классификация. 
6. Источники инновационных бизнес-идей. Методы выработки и 

адаптации бизнес-идей. 
7. Необходимость планирования бизнеса. Виды планов. 
8. Бизнес-планирование: понятие, сущность и его основные цели. 
9. Процесс бизнес-планирования и типовое содержание бизнес-плана. 
10. Анализ предпринимателем целевого рынка и целевых потребителей. 
11. Производственный план: формирование производственной базы 

предприятия и планирование его производственной деятельности. 
12. Организационный план: основные участники проекта, их

 роль и порядок взаимодействия. 
13. Организационная структура предприятия. 
14. Маркетинговый план и стратегия продаж. 
15. Рыночная стратегия бизнеса, описание и анализ особенностей 

потребительского рынка. 
16. Базовые составляющие внутренней и внешней среды 

предпринимательской фирмы, 
как системной структуры. 
17. Влияние внешних факторов на объем и структуру сбыта. 
18. Прогноз коммерческой деятельности анализируемых фирм-

конкурентов. 
19. Анализ продаж предприятия за предшествующий период. Прогноз 
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развития рынка. 
20. Сущность ценообразования и себестоимости продукции (работ, услуг). 

Виды цен. 
21. Оценка конкурентоспособности. Расчет и планирование цены товара, 

работ, услуг. 
22. Прогнозирование величины продаж товара. Реклама и продвижение 

товара на рынок. 
23. Разработка и реализация стратегий развития бизнеса с разумным 

подходом к экологическим, социальным и экономическим факторам. 
24. Оценка устойчивости спроса на продукцию и меры по поддержанию 

его на высоком 
уровне. 
25. Экономический аспект устойчивого развития фирмы. Расчет точки 

безубыточности. 
26. Кадровая политика предприятия, создание благоприятных условий 

для труда и отдыха 
сотрудников, их профессионального развития. 
27. Технико- экономическое обоснование проекта, включая 

финансовые показатели. 
28. Бюджет проекта. Эффективность проекта, расчет калькуляции 

продукции, работ, услуг. 
 
ПРАКТИЧЕСКИЕ ЗАДАНИЯ 
 
Задание № 1. Дайте характеристику организационно-правовым формам 

организаций по признакам, указанным в таблице «Сравнительная 
характеристика организационно-правовых форм». Заполните ее. Для 
выполнения задания используйте федеральные законы об организационно-
правовых формах, учитывая вступившие в силу изменения. 

 
Организационно-правовая 

форма 
Признаки Нормативно- 

правовой 
источник 

Состав и 
численность 
участников 

Величина и 
порядок 

формирования 
уставного 

капитала 

Органы 
управления и 

порядок принятия 
решений 

 

1. Общество с 
ограниченной 

ответственностью 

    

2. Публичное 
акционерное общество 

    

3. Производственный 
кооператив 

    

4. Крестьянское 
(фермерское) 

хозяйство 
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Задание № 2. Дайте определение следующим организационно-правовым 
формам хозяйствования, заполнив таблицу. Сделайте ссылки на актуальные 
нормативно-правовые источники, используемые для получения информации. 

Понятие Определение 
1. Общество с ограниченной ответственностью  
2. Непубличное акционерное общество  
3. Полное товарищество  
4. Унитарное предприятие  
5. Производственный кооператив  
6. Крестьянское (фермерское) хозяйство  

 
Задание № 3. Опишите достоинства и недостатки (трудности) различных 

видов предпринимательства, заполнив таблицу «Достоинства и недостатки 
предпринимательской деятельности». 

 
Вид предпринимательства Достоинства Недостатки 
   
Определите инвестиционную привлекательность коммерческих идей по 

каждому виду предпринимательства: выберите, наиболее привлекательный и 
наименее привлекательный виды предпринимательства. 

К какому виду предпринимательства можно отнести деятельность: 
1) организации, проводящей юридические консультации; 
2) организации, производящей расчетно-кассовое 

обслуживание населения (банк); 
3) организации, занимающейся страховой деятельностью; 
4) организации, продающей программное обеспечение для 

практикующих юристов. 
 
Задание № 4. Составьте сравнительную характеристику видов 

предпринимательской деятельности; приведите примеры организаций, 
занимающихся перечисленными видами предпринимательской деятельности; 
определите инвестиционную привлекательность коммерческих идей по 
каждому виду предпринимательства (от 1 до 5), заполнив таблицу «Виды 
предпринимательской деятельности». 

 
Вид 

предпринимательской 
деятельности 

Основные функции 
предпринимателя 

Особенность 
производимого 
товара (услуги) 

Пример 
организации 

Инвестиционная 
привлекательность 

Производственное     
Коммерческое     
Финансовое     
Посредническое     
Страховое     

Задание № 5. Проведите анализ сильных и слабых сторон следующей 
бизнес-идеи: открытие продуктового магазина возле образовательных 
учреждений (колледж и институт), определите ее конкурентные преимущества 
и недостатки, выделив: 
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- Сильные стороны - преимущества бизнес-идеи; 
- Слабости - недостатки бизнес-идеи; 
- Возможности - факторы внешней среды, использование которых создаст 

преимущества для этой открытия торговой точки; 
- Угрозы - факторы, которые могут потенциально ухудшить положение 

организации, продающей продукты питания и располагающейся в 
непосредственной близости к учебным заведениям. 

 
Задание № 6. Проведите анализ сильных и слабых сторон следующей 

бизнес-идеи: открытие магазина продажи канцелярских товаров возле 
образовательных учреждений (колледж и институт), в районе частных домов, 
определите ее конкурентные преимущества и недостатки, выделив: 

- Сильные стороны - преимущества бизнес-идеи; 
- Слабости - недостатки бизнес-идеи; 
- Возможности - факторы внешней среды, использование которых создаст 

преимущества для этой открытия такого магазина; 
- Угрозы - факторы, которые могут потенциально ухудшить положение 

организации, продающей канцелярские товары и располагающейся в частном 
секторе. 

Задание № 7. Презентуйте идею открытия собственного дела в вашей 
профессиональной деятельности: открытие бюро юридических услуг. 

Определите состав финансовых ресурсов, необходимых для начала 
предпринимательской деятельности, заполнив таблицу. Планируемая прибыль 
за 2024 год составит 4800 тыс. руб. Необходимый размер вложений на 
первоначальном этапе (2024 год) в соответствии с бизнес-планом составляет 
3450 тыс. руб. Планируемые кредиты банка на приобретение помещения для 
ведения бизнеса – 2000 тыс. руб., займ у партнера на маркетинг 350 тыс. руб., 
привлеченные финансовые ресурсы – 600 тыс. руб., в т.ч. предоставление 
имущества государственной организацией в качестве имущественной 
поддержки на 100 тыс. руб., инвестиции – 500 тыс. руб: использование 
собственных накоплений 500 тыс. руб. Определите, рационально ли начать 
собственное дело при таких обстоятельствах? 

 
 

Состав финансовых ресурсов Сумма 
тыс. руб. 

1.Собственные источники, тыс. руб.  
в т.ч.:  
  
2.Заемные источники, тыс. руб.  
в т.ч.:  
  
3. Привлеченные источники, тыс. руб.  
в т.ч.:  
Итого:  

 
Задание № 8. У вас, как специалиста-юриста, возникает идея открытия 
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собственного дела в профессиональной деятельности. Планируется открыть 
организацию, занимающуюся юридическим сопровождением граждан. 
Подумайте, как можно уменьшить отрицательные последствия от возможного 
наступления рискованных событий в бизнесе. Заполните таблицу «Способы 
уменьшения отрицательных последствий». Ответ обоснуйте. 

Виды рисков Способы уменьшения
 отрицательных последствий 

1) ограниченное количество заказов  
2) неэффективная работа маркетинга  
3) неудачный выход на рынок новой услуги  
4) ненадлежащее исполнение поставщиком своих 
обязательств 

 

5) противодействие конкурентов  
6) риск неплатежа за оказанную услугу  

Задание № 9. 1 сентября 2023 года индивидуальный предприниматель 
взял кредит в банке на развитие бизнеса на сумму 2500 тыс. руб. на 24 месяца. 
Рассчитайте размеры выплат по процентным ставкам кредитования, сначала 
определив сумму на погашение основного долга и погашение процентов за 
сентябрь, октябрь, ноябрь, декабрь 2023 года. Процент по кредиту составляет 
18,2% годовых. В 2023 году было 365 дней. Какие финансовые источники в 
данном случае индивидуальный предприниматель использовал для развития 
своего дела? Какие финансовые источники можно еще использовать 
предпринимателю? Какие из них приоритетны? Ответ обоснуйте. 

 
Задание № 10. Организация выпускает канцелярские принадлежности, в 

том числе наборы цветных карандашей. Цена реализации одного набора 
цветных карандашей составляет 200 руб., в том числе полная себестоимость 
— 142 руб., из них переменные затраты — 124 руб. В настоящее время 
организация выпускает за месяц 10 тыс. наборов цветных карандашей. В 
среднем за месяц продается 9 тыс. наборов цветных карандашей. Организации 
поступило предложение о закупке 1 тыс. наборов цветных карандашей сверх 
выпуска. Цена предполагаемой сделки — 135 руб. за набор. Доставка этой 
партии до склада организации составит 1000 руб. Выгодно ли организации 
принять данное предложение? Какое управленческое решение должен принять 
руководитель? Ответ обоснуйте. 

 
Задание № 11. Проведите анализ сильных и слабых сторон конкретной 

организации (на примере ПАО «Сбербанк»), определите ее конкурентные 
преимущества и недостатки, выделив: 

- Сильные стороны - преимущества организации; 
- Слабые стороны - недостатки организации; 
- Возможности - факторы внешней среды, использование которых создаст 

преимущества организации на рынке; 
- Угрозы - факторы, которые могут потенциально ухудшить положение 

организации на 
рынке. 
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Задание № 12. Рассмотрите ситуацию. Ответьте на вопросы. 
Вас, как юриста, гражданин просит оказать ему помощь в оформлении 

всех необходимых документов для регистрации общества с ограниченной 
ответственностью и просит помочь сформулировать бизнес-идею и составить 
бизнес-концепцию (сформулировать конкретные действия). Он рассказал о 
том, что хотел бы производить товары из натурального камня по 
индивидуальным заказам. Дайте ответ этому гражданину. Может ли данный 
гражданин быть, являться учредителем общества с ограниченной 
ответственностью единолично? Какой перечень документов необходимо 
предоставить в ИФНС для регистрации организации? Сформулируйте бизнес-
идею и бизнес-концепцию (3-5 действий). 

 
Задание № 13. Проведите анализ сильных и слабых сторон коммерческой 

идеи: создание справочно-информационной платформы Юрисконсульт. 
Платформы, объединяющей в себе справочно-информационную систему для 
юристов и help-консультации для «начинающих», 

«неопытных» юристов. Определите ее конкурентные преимущества и 
недостатки, выделив: сильные стороны - преимущества; слабые стороны - 
недостатки; возможности - условия, использование которых создаст 
преимущества продукта на рынке; угрозы - условия, которые могут 
потенциально могут усложнить ввод продукта на рынок. 

 
Задание № 14. Рассмотрите Федеральный закон «О лицензировании 

отдельных видов деятельности» (ст. 12) с учетом вступивших в силу 
изменений. Определите, требуют ли следующие виды деятельности, 
получения лицензии. 

Виды деятельности: 
- оказание услуг по ремонту автомобилей, 
- оказание косметических услуг; 
- организация перевозок грузов, 
- производство молока или хлебобулочных изделий, 
- розничная торговля продуктами питания, 
- розничная торговля спиртными напитками; 
- веб-разработка сайтов; 
- проведение кулинарных мастер-классов; 
- оказание медицинских услуг; 
- обучение в частной школе. 
 
Задание № 15. Разработайте и составьте организационную структуру 

управления общества с ограниченной ответственностью, в котором имеются: 
• Генеральный директор; 
• Директора: директор по коммерции, директор по общим вопросам, 

финансовый директор; 
• Торговый отдел, главный товаровед; 
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• Службы: Служба главного инженера, Служба инженера по технике 
безопасности, Служба транспортного отдела, Служба начальника отдела 
снабжения; 

• Планово-экономический отдел, Бухгалтерия. 
Определите тип организационной структуры управления. Перечислите 

преимущества и недостатки данной структуры. 

Задание № 16. Укажите, есть ли в каждом случае правонарушение, его 
вид и ссылку на актуальный нормативно-правовой источник: 

а) Руководство предприятия на протяжении 3-х месяцев не платило 
работникам зарплату; б) Предприятие частично не выполнило условия 
договора о поставки товара; 

в) Гражданин Маркин Н.А. не появился на работе в течение нескольких 
дней без уважительных причин; 

г) Индивидуальный предприниматель Киркин Е.Д. без уважительных 
причин не платил долг за кредит, взятый в банке; 

д) В магазине торговали некачественными продуктами питания; 
е) Главный бухгалтер организации Попова Е.М. намерено занижала 

налоговую базу по НДС, принимая к учету поддельные документы; 
ж) Руководитель производственного предприятия, занимающего 

доминирующее положение на рынке, оказывал давление на контрагентов-
покупателей и навязывал удобные для него условия поставки продукции; 

и) Работник склада Горбунов А.А. был уволен, когда начальник склада 
узнал о нарушении им законодательства РФ и управлении автомобилем в 
нетрезвом состоянии. 

Задание № 17. Организация – ПАО «Сбербанк». Определите ее 
организационно-правовую форму. Укажите ее сферу деятельности, для этого 
воспользуйтесь Общероссийским классификатором видов экономической 
деятельности (ОКВЭД). Сформулируйте миссию, цели и задачи этого 
предприятия. При формировании миссии учитывайте вид предприятия и его 
организационно-правовую форму. Формулируя цели, обратите внимание на 
следующие аспекты: доходы и расходы, работа с клиентами, работа с 
сотрудниками, введение новейших технологий. На основе результатов 
работы, постройте «дерево целей» для этого предприятия. 

 
Задание № 18. 
Рассмотрите ситуацию. Ответьте на вопросы. 
К юристу за консультацией обратился гражданин. Он пояснил, что хотел 

бы заняться индивидуальным предпринимательством, чтобы улучшить своё 
материальное положение. Гражданин просил оказать ему помощь в 
оформлении всех необходимых документов для регистрации индивидуального 
предпринимательства и попросил помочь сформулировать бизнес-идею и 
составить бизнес-концепцию (сформулировать конкретные действия). Он 
рассказал о том, что хотел бы производить мебель из натурального дерева по 
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индивидуальным заказам. Дайте ответ этому гражданину. Может ли данный 
гражданин быть зарегистрирован в качестве индивидуального 
предпринимателя? Какой перечень документов необходимо предоставить в 
ИФНС? Сформулируйте бизнес-идею и бизнес-концепцию (3-5 действий). 

Задание № 19. По итогам 2023 года чистая прибыль организации 
составила 1510 тыс. руб. Предприятие занимается юридическим 
сопровождением сделок и представительством в суде. Руководитель 
предприятия рассматривает введение новых видов деятельности. Ответьте на 
вопросы. Какой вид деятельности по ОКВЭД («Общероссийский 
классификатор видов экономической деятельности») осуществляется 
предприятием? Какие смежные виды деятельности предприятия можно 
рассмотреть, для дальнейшего развития бизнеса? Принято решение о 
вложении денежных средств в обучение нескольких сотрудников. Сумма 
капитальных вложений составила 1000 тыс.руб. Какие источники 
финансирования данного проекта могли быть использованы предприятием? 

 
Задание № 20. Выполните действия по разработке бизнес-плана. 
1. Определитесь, какой именно продукт вы готовы предложить 

покупателю. Опишите его особенность, отличие от подобных предложений, 
уже существующих на рынке. Это могут быть его качественные 
характеристики, или ценовая политика, или особый метод продвижения к 
покупателю, дополнительные услуги. В этом же разделе укажите количество 
товара, которые вы сможете предложить за какой-либо период времени 
(например, за месяц). 

2. После того, как продукт приобрел четкие очертания, нужно выделить 
круг ваших потенциальных клиентов. Подумайте, кто будет покупать ваш 
продукт. Составьте портрет вашего покупателя: где он находится, каков 
уровень его дохода, почему он будет покупать ваш продукт, какое количество 
он сможет приобрести. 

3. Приглядитесь к своим конкурентам: какие у них преимущества перед 
вами. Учтите тот факт, что ваши потенциальные покупатели в данный момент 
уже пользуются аналогичными товарами ваших конкурентов. Какие методы 
вы сможете применить, чтобы привлечь их внимание к своей продукции? 

4. Продумайте месторасположение своего предприятия: оно должно 
быть доступным для ваших клиентов, и в то же время удобным для вас в 
смысле наличия необходимой инфраструктуры. 

 
Задание № 21. Выполните действия по разработке бизнес-плана. 
1. Определитесь, какой именно продукт вы готовы предложить 

покупателю. Опишите его особенность, отличие от подобных предложений, 
уже существующих на рынке. Это могут быть его качественные 
характеристики, или ценовая политика, или особый метод продвижения к 
покупателю, дополнительные услуги. В этом же разделе укажите количество 
товара, которые вы сможете предложить за какой-либо период времени 
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(например, за месяц). 
2. После того, как продукт приобрел четкие очертания, нужно выделить 

круг ваших потенциальных клиентов. Подумайте, кто будет покупать ваш 
продукт. Составьте портрет вашего покупателя: где он находится, каков 
уровень его дохода, почему он будет покупать ваш продукт, какое количество 
он сможет приобрести. 

3. Определитесь с источниками финансирования. Какие источники, вы 
предполагаете использовать? 

4. Подумайте, какие факторы, события, изменения могут помешать вашей 
деятельности. Этот раздел бизнес-плана называется анализ рисков. 
Постарайтесь предусмотреть как можно больше таких моментов, например, 
недостаток работников соответствующей квалификации, изменение спроса, 
появление конкурентной продукции, изменение законодательной базы и т.д. 
Составьте план своих действий в случае наступления каждого из этих 
событий. 

 
Задание № 22. У вас, как специалиста-юриста, возникает идея открытия 

собственного дела в профессиональной деятельности. Планируется открыть 
организацию, занимающуюся банкротством юридических лиц. Подумайте, как 
можно уменьшить отрицательные последствия от возможного наступления 
рискованных событий в бизнесе. Заполните таблицу «Способы уменьшения 
отрицательных последствий». Ответ обоснуйте. 

Виды рисков Способы уменьшения
 отрицательных 

последствий 
1) падение спроса на услуги  
2) неэффективная работа маркетинга  
3) внесение поправок в нормативно-правовую базу, 
регулирующую данную деятельность 

 

4) распространение коммерческой тайны  
5) противодействие конкурентов  
6) риск неплатежа за оказанную услугу  

 
Задание № 23. 
Сформулируйте бизнес-идею в области профессиональной деятельности. 

Определите последовательные действия, предпринимаемые собственником 
бизнеса в «начале пути». Раскройте потенциал выбранной вами бизнес-идеи 
по следующим критериям: 

1) перспектива завоевания рынка; 
2) целевая аудитория (потребителей); 
3) новизна, инновационная направленность бизнес-идеи; 
4) доступность ресурсов; 
5) время, необходимое для реализации идеи; 
6) размер капитала, необходимого для реализации идеи; 
7) срок окупаемости бизнеса. 
 
Задание № 24. Для решения всех вопросов, связанных с защитой 
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предпринимательской тайны, на предприятии, занимающимся юридическим 
сопровождением сделок, Вас назначили ответственным за оформление 
положений «О коммерческой тайне». Руководитель предприятия старается 
минимизировать риск утечки предпринимательской тайны. Он поручает 
прописать в тексте Должностных инструкций и трудовых договоров 
положения по работе с документами, содержащими предпринимательскую 
тайну. 

Какие положения по защите предпринимательской тайны 
(содержащейся в документах предприятия) могут содержать Правила 
внутреннего трудового распорядка, Должностные инструкции работников, 
трудовые договоры с работниками предприятия? Составьте несколько из них. 
Какие сведения не могут составлять коммерческую тайну? Сделайте ссылки на 
актуальные нормативно-правовые источники, используемые для получения 
информации. 

 
Задание № 25. 
Организация производит подарочную упаковку, в том числе 

подарочные пакеты. Цена реализации одного подарочного пакета составляет 
150 руб., в том числе полная себестоимость — 

92 руб. В настоящее время организация за месяц выпускает 10 тыс. 
подарочных пакетов. В среднем за месяц продается 9 тыс. подарочных 
пакетов. Организации поступило предложение о закупке 1 тыс. аналогичных 
подарочных пакетов сверх выпуска. Цена предполагаемой сделки — 85 руб. за 
пакет. Доставка этой партии до склада организации составит 1000 руб. 
Выгодно ли организации принять данное предложение? Какое управленческое 
решение должен принять руководитель? Ответ обоснуйте. 

 
 
 
В системе оценки используются следующие критерии: 
«Отлично» – за глубокое и полное овладение содержанием учебного 

материала, в котором обучающийся легко ориентируется, владение 
понятийным аппаратом за умение связывать теорию с практикой, решать 
практические задачи, высказывать и обосновывать свои суждения. Отличная 
отметка предполагает грамотное, логичное изложение ответа (как в устной, 
так и в письменной форме), качественное внешнее оформление; 

«Хорошо» – если обучающийся полно освоил учебный материал, владеет 
понятийным аппаратом, ориентируется в изученном материале, осознанно 
применяет знания для решения практических задач, грамотно излагает ответ, 
но содержание и форма ответа имеют некоторые неточности; 

«Удовлетворительно» – если обучающийся обнаруживает знание и 
понимание основных положений учебного материала, но излагает его 
неполно, непоследовательно, допускает неточности в определение понятий, в 
применении знаний для решения практических задач, не умеет доказательно 
обосновать свои суждения; 



16  

«Неудовлетворительно» – если обучающийся имеет разрозненные, 
бессистемные знания, не умеет выделять главное и второстепенное, допускает 
ошибки в определение понятий, искажает их смысл, беспорядочно и 
неуверенно излагает материал, не может применять знания для решения 
практических задач; за полное незнание и непонимание учебного материала 
или отказ отвечать. 

 
4 ОСОБЕННОСТИ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ И 

ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ ДЛЯ ИНВАЛИДОВ И ЛИЦ С 
ОГРАНИЧЕННЫМИ ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ 

 
В ходе текущего контроля осуществляется индивидуальное общение 

преподавателя с обучающимся. При наличии трудностей и (или) ошибок у 
обучающегося преподаватель в ходе текущего контроля дублирует объяснение 
нового материала с учетом особенностей восприятия обучающимся 
содержания материала практики. 

При проведении текущего контроля и промежуточной аттестации 
обеспечивается соблюдение следующих требований: 

- для обучающихся из числа лиц с ограниченными возможностями 
здоровья текущий контроль и промежуточная аттестация проводится с учетом 
особенностей психофизического развития, индивидуальных возможностей и 
состояния здоровья таких обучающихся (далее - индивидуальные 
особенности). 

- проведение мероприятий по текущему контролю и промежуточной 
аттестации для лиц с ограниченными возможностями здоровья в одной 
аудитории совместно с обучающимися, не имеющими ограниченных 
возможностей здоровья, допускается, если это не создает трудностей для 
обучающихся; 

 
- присутствие в аудитории ассистента, оказывающего обучающимся 

необходимую техническую помощь с учетом их индивидуальных 
особенностей (занять рабочее место, понять и оформить задание, общаться с 
преподавателем); предоставление обучающимся при необходимости услуги с 
использованием русского жестового языка, включая обеспечение допуска на 
объект сурдопереводчика, тифлопереводчика (в организации должен быть 
такой специалист в штате (если это востребованная услуга) или договор с 
организациями системы социальной защиты по предоставлению таких услуг в 
случае необходимости); 

- предоставление обучающимся права выбора последовательности 
выполнения задания и увеличение времени выполнения задания (по 
согласованию с преподавателем); по желанию обучающегося устный ответ 
при контроле знаний может проводиться в письменной форме или наоборот, 
письменный ответ заменен устным. 
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